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Ellipse Bikes léve 1,5 million d’euros en seed pour
imposer le vélo de fonction en entreprise

Communiqué de presse

e Le fabricant francais de vélos leve 1,5 million d’euros aupres de SideAngels, avec le
soutien de Bpifrance et de la Caisse d’Epargne, pour accélérer son offre de leasing &
destination des entreprises

e Déja adoptée par des entreprises comme CMA CGM, Crédit Agricole et Dassault
Systemes, Ellipse veut structurer le marché francais du vélo de fonction, encore
émergent en France mais déja massif en Allemagne.

e Avec un réseau de 30 revendeurs aujourd’hui, que I'entreprise veut porter a 100 points
de vente d’ici deux ans, Ellipse mise sur un modéle de proximité pour accompagner le
déploiement du vélo de fonction partout en France

Paris, mai 2026 - Ellipse, la start-up frangaise qui ambitionne de faire du vélo le premier véhicule du
quotidien, annonce une levée de fonds seed de 1,5 million d’euros auprés de SideAngels en partenariat
avec UT Invest (réseau alumnis UT) et avec le soutien de Bpifrance et de la Caisse d’Epargne. Cette
opération doit permettre a I'entreprise d’accélérer le déploiement de son offre de leasing de vélos en
entreprise, en s’appuyant sur son savoir-faire de fabricant francais et son réseau de revendeurs pour
faire du vélo de fonction un nouveau standard de la mobilité quotidienne.

Le vélo de fonction, un marché a structurer en France

Alors que 60 % des trajets domicile-travail de moins de 5 km sont encore effectués en voiture en France,
le vélo de fonction s'impose comme un levier concret de mobilité durable, d’attractivité employeur et de
qualité de vie au travail, avec jusqu’a 15 % d’absentéisme en moins et 8 % de productivité en plus.
Fiscalement avantageux et peu colteux pour I'entreprise comme pour le salarié, le vélo de fonction
reste encore sous-exploité en France, mais pourrait étre multiplié par dix dans les cinq prochaines
années, alors qu’en Allemagne, un vélo sur trois est déja vendu par le biais d'une entreprise.

Pour accélérer cette adoption, Ellipse propose aux entreprises une offre de leasing clé en main qui
réunit vélos, maintenance, assurance et accompagnement des collaborateurs. Les employeurs peuvent
ainsi déployer une solution de mobilité simple, sans complexité administrative ni gestion opérationnelle
supplémentaire pour leurs équipes RH, RSE ou achats. Avec ce modele, Ellipse veut faire du vélo de
fonction un avantage salarial concret, utile au quotidien, et un levier simple pour engager les
collaborateurs dans une mobilité plus durable.

« Depuis le départ, notre mission est de redonner au vélo sa place de premier véhicule du foyer. Nous
concevons et fabriquons des vélos pensés comme de vrais véhicules du quotidien, simples, robustes
et adaptés aux besoins concrets des cyclistes », souligne Robin Gabuthy, CEO d’Ellipse. « Cette
levée va nous permettre de franchir une nouvelle étape en accélérant le déploiement de notre offre de
leasing en entreprise, en renfor¢cant notre réseau de distribution et de maintenance, et en accompagnant
davantage de salariés vers une mobilité plus simple, durable et accessible. »

Accélérer le réseau, les services et la présence nationale
Dans un marché francais encore émergent, mais qui pourrait étre multiplié par dix dans les cing

prochaines années, Ellipse ambitionne de faire du vélo de fonction un nouveau standard de la mobilité
en entreprise. Déja choisie par des entreprises comme CMA CGM, Crédit Agricole ou Dassault


https://ellipsebikes.com/

Systémes, I'entreprise veut répondre a une demande croissante des employeurs pour des solutions de
mobilité simples, concrétes et valorisantes pour les collaborateurs.

Cette levée marque I'entrée d’Ellipse dans une nouvelle phase de développement. Son offre B2B, qui
compte déja pour prés de 40 % de son chiffre d’affaires, repose sur un vélo particulierement adapté
aux usages en entreprise, robuste, sécurisé grace a des équipements intégrés comme les clignotants,
'alarme ou le GPS, et entierement personnalisable aux couleurs des organisations. Elle s’accompagne
d'un dispositif complet incluant financement, maintenance, assurance, assistance et suivi des
collaborateurs.

L’'opération permettra aussi a Ellipse de renforcer son maillage commercial et opérationnel, en
s’appuyant sur son réseau de magasins partenaires pour capter les demandes des entreprises partout
en France et assurer un accompagnement de proximité. L’entreprise prévoit de faire passer ce réseau
d’environ 30 revendeurs a 100 points de vente d’ici deux ans, afin de garantir aux clients et a leurs
salariés un service local, du choix du vélo jusqu’a I'entretien et au suivi dans la durée.

« Nous assistons a la structuration d’un nouveau marché de la mobilité d’entreprise. Aprés la voiture
de fonction, le vélo de fonction s’impose progressivement comme un avantage salarié stratégique, a la
croisée des enjeux RH, RSE et pouvoir d’achat », souligne Thibault Mollat Du Jourdin, Leader chez
SideAngels. « Ellipse ne construit pas seulement une marque de vélos. L’équipe développe une
solution intégrée, pensée pour lever les freins opérationnels des entreprises et accompagner les
collaborateurs dans la durée. Sa maitrise du produit, son modéle de leasing clé en main et sa capacité
a deployer un réseau de proximité nous ont convaincus qu’Ellipse pouvait devenir un acteur de
référence du vélo d’entreprise en France ».

A propos d’Ellipse

Fondée en 2020 par trois ingénieurs, Ellipse est un fabricant francais de vélos qui ambitionne de faire
du vélo le premier véhicule du quotidien. L’entreprise congoit des vélos électriques pensés pour
répondre aux principaux freins a 'usage — prix, vol, sécurité, entretien — et propose une offre de vélo
d’entreprise clé en main, intégrant vélos, maintenance, assurance et accompagnement des
collaborateurs.

Depuis son lancement commercial en 2022, Ellipse s’appuie sur une équipe de 15 personnes, un
réseau d’environ 30 revendeurs et une offre B2B qui représente déja prés de 40 % de son chiffre
d’'affaires. L’entreprise vise désormais 100 points de vente d’ici deux ans afin d’accélérer le déploiement
du vélo de fonction en France. Pour plus d’informations - https://ellipsebikes.com/

A propos de SideAngels

Fondée en 2016, SideAngels est la premiére structure d’investissement en Club Deals pour financer
des startups aux cOtés d’entrepreneurs-investisseurs, impliqués opérationnellement auprés des
fondateurs. SideAngels fédére une communauté de plus de 4 000 investisseurs. A ce jour, 138M€ ont
été déployés dans plus de 145 startups, avec 11 exits réalisés.
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